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En este ejercicio vamos a crear el copy para tu estrategia empatia. Recuerda que vamos a
probar esta estrategia con dos copies distintos, asi que crea tus dos copies a partir de estos
textos que te sirven de punto de partida.

Copy 1
Imagina que (el objetivo que quiere tu cliente)
. Coémo te sentirias?

Muchos (tu cliente) creen que la unica forma de lograr (lo que quieren) es (lo que utiliza tu com-
petencia), ERROR, (explica con argumentos convincentes por qué crees que es un error).

Hay una manera mucho mejor de conseguirlo, (tu nueva oportunidad).
Silo has estado pasando mal y has sufrido (los caminos habituales), estoy aqui para ayudarte,

escribeme por privado la palabra (una palabra clave de tu producto) y te diré cémo hacerlo
déndote un plan especifico y personalizado para que lo logres.

Ahora crea tu texto:

Sigue en la siguiente péagina



Copy 2

Muchas personas lo estan pasando mal por (una forma de pensar o actuar que pienses que
estd obsoleta), de lo que no se han dado cuenta es que (la nueva forma de pensar).

Déjame darte un ejemplo (dar un ejemplo personal o de un cliente tuyo) y lo increible es que
asi es mucho mas facil.

Pero sigo viendo a personas dia dia pasandolo mal, por eso creé (el titulo del producto que
creaste)

De hecho, uno de mis clientes consiguié (explica qué consiguid).

Si quieres que te ayude a ti también, escribeme la palabra (una palabra clave) Y te daré mas
detalles de todo lo que puedo hacer por ti.

Ahora crea tu texto:
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